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Politik & Verbande

Verpflichtende Direktvermarktung

Gewinnbringender Verkauf

dank Digitalisierung

Die Pflicht zur Direktvermarktung von Okostrom aus neuen Anlagen
kénnte vor allem kleinere Betreiber Uberfordern. Flr sie gibt es inzwi-
schen Dienstleistungsunternehmen, die ihnen diese Arbeit abnehmen.
.Hier entstehen Geschéftsmodelle fur Service-Gesellschaften®, sagt
Josef Werum, Geschéftsfihrer der in.power GmbH in Mainz. Sein
Unternehmen beschaftigt sich seit 2006 damit, Erzeuger und Abnehmer
von Erneuerbarer Energie zusammenzubringen. Dafir hat in.power die
Zulassung an den Energiebdrsen EEX in Leipzig und an der EPEX Spot
in Paris und in Bilanzkreisen in allen vier deutschen Regelzonen.

Basis fir die Vermarktung sel die
deutschlandweite Online-Messwerter-
fassung der Erzeugungsdaten, woflr
bereits mit einem Smart-Meter-Rollout
begonnen wurde, benchtete Werum
auf der Handelsblatt-dahrestagung
LEmeuerbare Energien 2015 in Ber-
lin. ,Technische Herausforderungen
bestehen dann, die Anlagenleistung
zeitgenau zu erfassen und fernsteu-
erbar zu machen®, erlautert Werum.
Zudem mussten die Lasitgange, dis
technischen und strukturelle Voraus-
satzungen geklart werden

Betreiber von EE-Altanlagen konn-
ten manatsweise Zwischen EEG-Ver-
giung und Direklvermarktung wih-
len, wofur sie die Marktpramie von
vier Furo je Megawattstunde zusatz-
lich bekommen. Neuanlagen unterlie-
gen verpflichtend der Direktvermark-
tung bel schon inkludierter Markt-
pramie. Mehrerlose seien fiir sie nur
noch uber ginshge Vermarklung zu
bekommen. Der Geschiftsfihrer von
in power halt die entwickelten Vertra-
ge zwischen Stromerzeuger und Ver-
markter fur ausgereift, sie wiirden
auch von den unterschiedlichen Ban-
ken akzeptiert.

yStandards sind Regelungen  fir
alle Formen der Direkivermarkiung,
Mittellungspflichten der Anlagenbe-
traiber zu Wartungen und Ausfillen,
detaillierte Regelungen zum Zah-
lungsfluss mit und chne Netzbetrei-
ber zwischen Handler und Erzeuger”,
erklart Werum. Zusatzliche Biirg-
schaften (meist von Banken) fur einen

bis drei Monate sichern beide Sei-
ten ab. Ubliche Mindestaufzeit der
Vertrage sel ein Jahr, haufig jedoch
schlassen die Kunden langerfristige
Vertrage ab.

Werum verwies auch auf Risiken
bel der Direkivermarkiung. So enthal-
te das vermarktete Portfolio bzw die
Anlage Risiken in der Frzeugung, die
wetterabhangig sind, was genaue Pro-
gnosen erfordert. Wenn die Prognose
unter der IST-Einspeisung lag, hat der
Anlagenbetreiber trotzdem Anspruch
auf Vergutung des erzeugten Stroms,
was zu Ausgleichsenergiekosten fihrt.
Die Marktpramie wird nach deutsch-
landweitemn Durchschnitt je Erzeu-
gungsart bestimmt, was nicht immer
den Gestehungskosten der konkreten
Anlage entspricht.

In diesem Zusammenhang kritisiert
Werum die neue Regelung, dass bei
negativen Bérsenpreisen in sechs und
mehr aufenanderfolgenden Stunden
die EEG-Verglitung entfallt. ,Zwar ist
es sinnvoll, nicht zu viele Stromiber-
schiisse zu produzieren, allerdings ist
das Instrument zu unscharf”, beman-
gelt er. So wirden Stunden nicht kor-
rekt beriicksichtigt, die Uiber Nacht an
verschiedenen Tagen liegen. Noch
gravierender sel, dass im Intraday-
Handel auch in solchen negativen
Preiszeiten des Dayahead-Marklies
durchaus positive Strompreise erzielt
werden. Deshalb sei es notig, hier
nachzuregeln, fordert Werum.
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