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Chancen für Anbieter und Anwender
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Vorstellung des E-Energy Projektes

● Verbesserung des Wissens zu 
Interoperabilität, Datensicherheit 
und Datenschutz

● Erprobung neuer 
Wertschöpfungsstrukturen und 
Geschäftsprozesse

● Analyse der Marktpotenziale und 
Steigerung der 
Verbraucherakzeptanz 

● Aufzeigen von Notwendigkeiten 
für die Verbesserung der 
Rahmenbedingungen

● Entwicklung und Test von Hard-
und Software für ein Internet der 
Energie im realen Betrieb

Netzintegration maximaler Anteile aus Erneuerbaren Energien

DeCide
Modellregion Dresden
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Modellregion RegModHarz

Welchen Beitrag können dezentrale Energieerzeuger für den 
Netzbetrieb leisten?
● Die koordiniert agierenden Erzeuger und Verbraucher sind mehr als die 

Summe der Teile 
● Partnerschaftliche Kooperation mit dem Netz

Erneuerbare Energien
● nicht als Störfaktor, 
● sondern als Teil des 

zukünftigen Energienetzes 
begreifen

Regionales 
Kombikraftwerk 

Harz
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Heutige Marktrollen / Geschäftsmodelle

Erzeugung HandelÜNB

VertriebVNB Endkunde

Eingeschränkter Informationsfluss (stark verzögert als Tages- Monats bzw. Jahresinfo)

Energiefluss (Top-down, lediglich in eine Richtung)
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Zukünftige Marktrollen / Geschäftsmodelle

Energiefluss (Top-down & Bottum-up, bidirektional)

Erzeugung HandelÜNB

VertriebVNB EndkundeEndkunde
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Zukünftige Marktrollen / Geschäftsmodelle

Energiefluss (Top-down & Bottum-up, bidirektional)

Erzeugung HandelÜNB

VertriebVNB Endkunde
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Zukünftige Marktrollen / Geschäftsmodelle

Energiefluss (Top-down & Bottum-up, bidirektional)

Erzeugung HandelÜNB

VertriebVNB Endkunde

Mir suached jetzt dr Dialog
Mir dond eich integriara
Mir basset auf eich auf
Do ka eich nix bassiera

Mir suached jetzt dr Dialog
Mir dond eich integriara
Mir kontrolliered eich a bissle
Do ka au ons nix bassiera

Schwoißfuaß (1982)
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Zukünftige Marktrollen / Geschäftsmodelle

Uneingeschränkter Informationsfluss (nahezu Echtzeit)

Energiefluss (Top-down & Bottum-up, bidirektional)

Erzeugung HandelÜNB

VertriebVNB Endkunde
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Mitgestalten heißt Mitreden

Kommunikationstechnik als Schlüsselelement
● Kooperieren bedeutet miteinander reden

Regionale Vernetzung der dezentralen Anlagen
● Einbringen der Stärken jeder Erzeugungsanlage
● Regionaler Ausgleich der Schwächen und Schwankungen

Gemeinsamer Beitrag zum Betrieb des Netzes
● Regelenergie
● weitere Systemdienstleistungen
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Regionale Koordination

Regionale Märkte
● Regionale, dynamische Stromtarife
● Unterstützung des regionalen Energieausgleichs
● Schaffen Bewusstsein für regionale Energie

Neue Geschäftsmodelle
● Für regionale Energieprodukte
● Stärkung der regionalen Wirtschaftskraft

Engagement der Bürger
● Steigert Akzeptanz für Erneuerbare Energie
● Gefühl der Verantwortlichkeit für die Energieversorgung
● Vom Konsument zum Mitgestalter
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Zukünftige Marktrollen –virtuelles Energiesystem (VES)

Virtueller 
Verbraucher

Uneingeschränkter Informationsfluss (nahezu Echtzeit)

Energiefluss (Top-down & Bottom up)

Handel

ÜNB

Vertrieb
VNB

Energiedaten 
Warenhaus (EDW)

Virtuelles 
Kraftwerk

Virtueller 
Speicher
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Zukünftige Marktrollen – Poolkoordinator / Energiemanager

Uneingeschränkter Informationsfluss (nahezu Echtzeit)

Energiedaten 
Warenhaus (EDW)

Poolkoordinator

Virtuelles 
Kraftwerk

Handel

Virtueller 
Verbraucher

Virtueller 
Speicher

Energiemanager
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Innovation Regelung von Verbrauchern

Gasnetzbetreiber

RKWH
IKT

ÜNB / VNB

Elektrische Energie

Kontrollkommunikation
Markt- und Konfigurationskommunikation

• Regelung des Verbrauchs über Preissignale
• Information über Verbrauchsprozesse
• Anbindung an Preisprognose (Marktsystem)
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Innovation Geschäftsmodelle

anbieterspezifischer Informationsfluss                 Informationsfluss über Marktplatz / IKT-Technologie               Abhängigkeit im Rahmen des GM

Marktplattform

Geschäftsmodelle
Finanzielle Anreize:
(dynamische) Tarife

Bonus / Malus
oder

direkte Ansteuerung

Strombörse

Spot / Intraday
ÖkostromPrimär-

regelung
Sekundär
-regelung

Minuten
-reserve

Weitere 
System-DL. OTC

Nutzer
Haushalte

Industrie

Gewerbe

EEG-
Anlagen

Speicher
Benchmark:

EEG
KWKG

Bisherige 
Tarife

Anbieter
Anlagen-
betreiber

Broker

Versorger

ÜNB

VNB

EEG-
Einspeisung Lastprofil Wärmeprofil StrompreisePrognosen

Produkte

M
ar
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at
z



Neue Geschäftsmodelle durch E-Energy |  Josef Werum  |  in.power GmbH  | 02.07.2009 Seite 16 von 24

Zusammenfassung möglicher Marktrollen/Geschäftsmodelle

Dienstleister für…./ Betreiber von….

● „Energiedaten-Warenhaus“ (EDW)
● „Virtuelle Kraftwerke“ (VK)
● „Virtuelle Speicher“ (VS)
● „Virtuelle Verbraucher“ (VV)
● „Virtuelle Marktplätze“ (VM)
● Koordinierung Erzeugung, Handel und Verbrauch („Poolkoordinator“ und 

„Energiemanager“ für steuerbare Erzeuger und Verbraucher)

● Zusammenführung aller Funktionalitäten in einem „Virtuellen 
Energiesystem“ (VES)
…bzw. realen intelligenten und hochflexiblen Energiesystem der Zukunft 
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Die Partner und ihre Beiträge

Wir bringen regionale 
Erzeuger, 

Verbraucher und 
Speicher zusammen
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Die Partner und ihre Beiträge

Wir schaffen neue 
regionale Märkte und 

Geschäftsmodelle
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Die Partner und ihre Beiträge

Welche Rolle 
spielen Elektro-
Kfz als Speicher  

für das Netz?
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Die Partner und ihre Beiträge

Wir versorgen 
die Bürger mit 

Energie
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Die Partner und ihre Beiträge

Wir kümmern uns 
um Netzbetrieb 

und Pumpspeicher
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Die Partner und ihre Beiträge

Wir sorgen für die 
reibungslose 

Kommunikation
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RegModHarz – der Film
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Die Projektpartner der RegModHarz bedanken sich für Ihre Aufmerksamkeit


